График ближайших мероприятий:

8 ноября (четверг), 17:00 - 20:00
Построение системы продаж в стартапе
Как выстроить продажи инновационных товаров и услуг? В ходе занятия будут разобраны на примерах основные ошибки и подводные
камни первых продаж стартапов.
Эксперт: Кирилл Альтов (Ярославль), ди⁠ректор ООО "Тур-лидер", бизнес-тренер по формированию воронки продаж
Регистрация: https://itr76yar.timepad.ru/event/847122/

9 ноября (пятница), 12:00 - 17:00
Использование методики Customer Development
Как определить, описать и посчитать потенциальных клиентов вашего
инновационного товара или услуги? Для этого есть простая и надежная
методика. Обучиться ей можно на субботнем интенсиве от одного из
ведущих тренеров. Опиши целевую аудиторию своего бизнес-проекта за 1
день.
Эксперт: Евгений Бабаев (Москва), руководитель программ Фонда развития
интернет-инициатив
Регистрация: https://itr76yar.timepad.ru/event/847120/

12 ноября (понедельник), 16:00 - 19:00
Продвижение инновационного проекта в социальных сетях
Чтобы проект получил финансирование и иную поддержку, нужно привлечь к
нему внимание. На занятии будут разобраны успешные примеры и кейсы от
зарегистрированных участников. будут разобраны инструменты Social
Media Marketing и приемы SMM для продвижения своего проекта в сети с
целью поиска партнеров, инвесторов и заказчиков.
Эксперт: Андрей Цай (Москва), стартап "DOJO-MEDIA.RU", более 13 лет
опыта в индустрии SMM
Регистрация: https://itr76yar.timepad.ru/event/847128/

17 ноября (суббота), 12:00 - 15:00
Ценностное предложение инновационной разработки
Вы знаете, что ваша идея/проект ценны для общества и потенциального
потребителя, но не можете сформулировать это на языке рынка? Тогда
этот субботний интенсив для вас. В его рамках будут разобраны элементы
ценности инновационного проекта, участники составят шаблон ценностного
предложения под свою идею/проект. Будет рассмотрена "стратегия
голубого океана" и этапы формирования ценности в проекте. Участники
сформулируют ценностное предложение под свою идею/проект.
Эксперт: Олег Баранник (Москва), Ди⁠ректор по маркетингу компании
Startbase, бизнес-коуч с опытом управления брендом в ИТ, девелопменте,
химической промышленности. Эксперт федеральных акселераторов и инкубаторов
Регистрация: https://itr76yar.timepad.ru/event/847134/

17 ноября (суббота), 15:00 - 17:00
Как встроить Инновационный продукт в систему закупок крупных корпораций
Интенсив поможет разобраться с тем, как предложить свой проект крупной
компании. Будут разобраны инструменты и отдельные успешные и
неуспешные примеры с анализом.
Эксперт: Муслим Чеченов (Москва), ди⁠ректор по контенту Системы Startbase.ru. Специалист по корпоративным закупкам;
Регистрация: https://itr76yar.timepad.ru/event/847130/

